Eolien

BRASSER de |'air, voila un in
vestissement particulierement
rentable, L'Etat a largement
ouvert le robinet a aides pour
cette priorité nationale en ma
tiere d'énergie renouvelable.
Du coup, les éoliennes pous
sent comme des champi
gnons, semant au passage
une belle zizanie dans les
campagnes. Déja 2 000 tour-
nent sur le sol francgais. Et leur
nombre devrait étre multiplie
par quatre d'ici a 2020, Les
industriels applaudissent des
deux pales.

Deuxiéme potentiel euro-
péen de vent aprés la Gran-
de-Bretagne, I'Hexagone est
une terre prometteuse de
croissance. Le marché éolien
a généere un chiffre d'affaires
de 2 milliards d'euros en
2007, vente d'électricité com-
prise. |l devrait avoir triplé en
2012, selon le Centre d'ana-
lyse stratégique. Qui profite
du pactole ? Pas les indus-
triels tricolores, qui n'ont pas
senti le vent. Vergnet, le seul

Promesse
de bail
a 20 ans
pour les agriculteurs

fabricant national d'aérogé-
nérateurs, ne posséde que
10 % du marché francais. Ce-
lui-ci est trusté par un cartel
de constructeurs danois et al-
lemands : Vestas, Nordex et
Enercon, entre autres.

Ainsi, la quasi-totalité des
7 500 emplois de I'éolien
francais se situent dans la
distribution ou l'installation
des grandes - machines
blanches. « Avec cette venti-
lation des emplois, le de-
veloppement attendu de la
filiére risque de profiter da-
vantage aux industries étran-
geéres, déja bien implantées
et compétitives », constate le
Centre d'analyse stratégique.
Autant en rapporte le vent a
nos voisins d'outre-Rhin. Pas
seulement, nuance Jean-
Louis Bal, le directeur des
énergies renouvelables de
I'Agence de |'environnement
et de la maitrise de |'énergie
(Ademe), « les répercussions

Qui seme le

vent recolte
des pepetes

Entre les subventions et les promesses de croissance
du secteur, les industriels des éoliennes se frottent les pales.

Gagner de I'argent avec du vent...
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industrielles sont loin d’étre
négligeables, car les sous-trai-
tants francais, fournisseurs
des fabricants, sont nom-
breux ».

Les fleurons de |'industrie
francaise cherchent a rattra-
per leur retard. Ainsi, en juin
2007, Alstom s'est offert le
constructeur espagnol d'éo-
liennes Ecotécnia. Trois mois
plus tard, Areva a pris le
controle du spécialiste alle-
mand des turbines offshore
Multibrid. Cela n'empéche pas
le numeéro un mondial du nu-
cléaire de financer I'Institut
Montaigne, le think tank anti-
éolien francais...

Suez a aussi racheté
50,1 % des parts de la Com-
pagnie du Vent pour la mo-
dique somme de 321 millions
d'euros. Il a ainsi récupére un
épais portefeuille de signa-
tures. La Compagnie du Vent
avait écume le territoire et ob-
tenu des accords pour 6 500
mégawatts de projets eéoliens
cumulés.

Le meétier du promoteur
d'éoliennes consiste a frap-
per aux portes. Celles d'abord
des propriétaires des terrains
repérés, souvent des agri-
culteurs. Pour leur faire signer
une promesse de bail a
20 ans, le promoteur agite
sous leur nez la possibilité de
récolter un peu plus de blé

chaque année. En moyenne, 65
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les retombées locatives se
montent & 2 000 euros par
meégawatt installé, selon le
Syndicat des énergies renou-
velables (SER). Les éoliennes,
en France, ont en général une
puissance de 2 MW. Une seu-

Une seule éolienne
assure

360 800 euros
de revenu annuel

le rapporte donc 4 000 eu-
ros. Un parc de cing
20 000 ! Une somme impor-
tante pour un paysan, des ca-
cahuétes pour les exploitants.
Ensuite, le promoteur pas-
se saluer M. le maire. Pour le
convaincre des bienfaits de
|'éolien, il avance trois argu-
ments. Un, vous faites de
I"écologie ; deux, c'est ci-
toyen ; trois, c'est bon pour
I'image. Le budget de la com-
mune se voit augmenter d'un
substantiel pécule, une taxe
professionnelle qui ne dit plus
son nom. Généralement, I'élu

qui a seme le vent sur sa com-

mune récolte un peu plus tard
la colére de ses administrés,
qui se plaignent du bruit.
Mais, au moment de signer,
il est plus écolo que jamais.
« Les élus ont tout intérét a
ce que le projet se fasse. Trés
souvent, c’est sur le terrain
des conseillers municipaux
que sont installées les éo-
liennes », dénonce Jean-Louis
Butré, le président de la Fé-
dération Environnement Du-
rable (FED), fer de lance du
lobby anti-éolien francais.
Apres étude d'impact et en-
quéte publique, le dossier ar-
rive sur le bureau du préfet.
Ce haut fonctionnaire est le
représentant de |'Etat, et donc
du gouvernement, et donc de
ses ministéres, et donc du mi-
nistre du Développement du-
rable. Mais il va sans dire que
sa décision est strictement
indépendante des objectifs
fixés par Jean-Louis Borloo.
Pour aider I'éolien a décol-
ler, I'Etat a garanti a I'exploi-
tant un tarif d'achat de 82 eu-
ros le mégawatt pendant dix
ans. Les éoliennes fonction-
nent en moyenne un quart du
temps, c'est-a-dire 2 200
heures par an. Une seule

d'entre elles, d'une puissan-
ce de 2 MW, assure ainsi un
revenu annuel de 360 800 eu-
ros. Avec un cout de construc-
tion de 1,5 million d’'euros,
elles s'amortissent en huit
ans, pour un contrat qui obli-

Des planches
a billets
qui attisent
la cupidite

ge EDF envers |'exploitant pen-
dant quinze ans. La Commis-
sion de régulation de I'énergie
jugeait en 2008 que leur ren-
tabilité était, « dans la plupart
des cas, trés satisfaisante ».
L'instance la jugeait méme ex-
cessive pour les installations
fonctionnant 2 400 h/an ou
plus, et se pronongait pour
une dégressivité plus impor-
tante du tarif d'achat.

Les exploitants se portent
donc trés bien. EDF ENR, le
premier d'entre eux, a enre-
gistré un bénéfice net de
41,8 millions d’euros, en
hausse de 54 % au premier
semestre 2009. Dans le

meme temps, son activité éo-
lienne a augmenté de 50 %.

« Il y atrop d'argent et trop
d'aides autour de ces ma-
chines. Ce sont des planches
a billets. Et cela attire inévi-
tablement la corruption », af-
firme, de son cote, Jean-Louis
Butré en agitant |I'« Interna-
tional Herald Tribune ». Sous
le titre « With wind energy, op-
portunity for corruption », le
journaliste d'investigation Do-
reen Carvajal dénongait, mi-
décembre 2009, plusieurs af-
faires de détournement de
subventions européennes
destinées a des parcs éo-
liens. Plus de 6 milliards d’eu-
ros ont été alloués aux éner-
gies renouvelables sur la
période 2000-2013. Cela at-
tise la cupidité. L'an passée,
cing nationalistes corses ont
été emprisonnés et condam-
nés pour s'étre emparés de
1,54 million d'euros d'aides
de Bruxelles. En Italie, ou trois
dossiers sont en cours, 15
personnes ont été arrétées
en novembre 2009, dans le
cadre de la bien nommée af-
faire « Autant en emporte le
vent ». Bientot un film sur les
vices cachés de |'éolien ? m

FAUT-IL encore faire confiance
a la Haute Qualité environne-
mentale (HQE) ? Hier érigée
en tampon garantissant la ver-
ditude du batiment, la norme
s’attire aujourd’hui une volée
de bois vert. Ironie : la charge
vient des pionniers de |'éco-
construction. Méme son ini-
tiateur, Gilles Olive, la renie,
estimant qu’elle a « perdu tout
son sens » depuis sa création,
au début des années 90.

A I'époque, cet enseignant
a I’Ecole nationale supérieure
d’architecture de Paris-La Vil-
lette crée I'Atelier Technique
et Environnement. Son but : dé-
finir un guide méthodologique
de la construction écolo en 14
cibles : gestion de I'eau, de
I'énergie, des déchets, qualité
sanitaire des espaces, confort
visuel, etc. Un référentiel trés
ambitieux, qu'il baptisera donc
Haute Qualité environnemen-
tale.

Une Association HQE se
crée, en 1996. Elle réunit des

HQE

On s’en tamponne

bureaux d'études, des archi-
tectes, des maitres d’ouvrage,
des syndicats des entreprises
du batiment, des fabricants de
matériaux et des associations
écologistes. Le « cosmopoli-
tisme » de ce think tank est
une performance saluée par
tous.

Son but est de diffuser la ver-
tueuse HQE, d’en faire une ré-
férence. « Ce fut une période
trés riche jusqu’en 2000. Mais
ca a changé quand les intéréts
commerciaux des uns et des
autres sont apparus », raconte
I'architecte Alain Bornarel.

Les maitres d’ouvrage public
sont, peu a peu, invités a inté-
grer la référence dans leur ca-
hier des charges. Les Régions
en prennent l'initiative pour la
construction des lycées. Les

batiments publics se construi-
sent HQE a tour de truelles
avec I'’encouragement de |'As-
sociation mais sans son contro-
le. « Le sigle faisait bien. Mais
il n’y avait pas de réelle mé-
thode de management. Les
trois lettres étaient devenues
un simple faire-valoir », explique
ameérement Gilles Olive. En
2002, bien loin du mouvement
vertueux dans lequel il espé-
rait entrainer le marché du
batiment, l'instigateur histo-
rique de la démarche est pous-
sé vers la sortie, alors que les
certificateurs sont a |'ceuvre.
Soucieuse d'étre prise au sé-
rieux, HQE s’associe en effet
a I'’Afnor, I’organisme francais
de normalisation. De cette
union naissent plusieurs certi-
fications, toutes délivrées par

des filiales du Centre scienti-
fique et technique du batiment
(CSTB). Aux maitres d’ouvra-
ge elle offre le tampon vert
qu’ils réclament. « Ceux qui
construisent, louent et ache-
tent veulent des garanties »,
explique ainsi Michel Havard,
président fraichement élu
de [|'Association HQE. La
garantie, il n'y a que ¢a de vral.

Mais voila : en devenant une
certification, I' HQE oublie I'es-
sentiel. Elle ne prend pas suf-
fisamment en compte, par
exemple, I'enjeu énergétique.
Alors que le batiment, en Fran-
ce, contribue pour prés du
quart a nos émissions de gaz
a effet de serre. Un petit
pavillon situé a des kilométres
des transports en commun, au
milieu d’'un champ de patates,
peut parfaitement étre certi-
fié.

La norme HQE a bien besoin
d’un nouveau coup de peintu-
re pour retrouver un peu de
verdeur. -}
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